


Receita Bruta do Portfolio de investidas

* Apesar da pandemia de COVID 19 que
impactou diretamente as empresas

70.000 Portfolio W7 investidas durante 2020 e 2021 o portfolio
(RS mil)

volta a ter bom desempenho esperado para
2022 e mesmo até junho de 2022 ja
demonstra boa performance de vendas
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Receita Bruta das Investidas

30.000 Zarpo
(R$ miI) _--p
25.000
20.000
15.000
10.000
5.000
0
2016 2017 2018 2019 2020 2021 Previsdo Realizado
Anual Set/22
2,000 Dre:s&Go
(RS mil)
7.000 RS L4
6000 [N oy 00 - -
5.000
4.000
3.000
2.000
1.000 .
0
2016 2017 2018 2019 2020 2021  Previsdo Realizado

Anual Set/22

30.000

25.000

20.000

15.000

10.000

5.000

0

Laqus
(RS mil) v
2016 2017 2018 2019 2020 2021  Previsdo Realizado
Anual Set/22
6.000 v
Colab e
(RS mil) s
5.000 7
4.000 7
” < -
3.000 =
” e -
2.000 7
” - -
1.000
0
2016 2017 2018 2019 2020 2021  Previsdao Realizado

Anual Set/22

MATERIAL CONFIDENCIAL — PARA USO EXCLUSIVO DOS COTISTAS DO FIP W7



Carteira do Fundo
| Empresas | 2015 | 2016 | 2017 | 2018 | 2019 | 2020 | 2021 | 2022

Transagdo com TIR de 20% realizada. Venda de 100% da

Keka nto participacdo a Locaweb.
Em processo de venda
Zarpo
L Em processo de venda
aqus
(Mark2Market)
Em processo de venda
Dress&Go
Em processo de venda
Colab
Recomendacao pela baixa total do ativo. Concorréncia de Impacto na cota ja registrado em 2022
| multiplos atores e bancos. Pandemia cessa qualquer nova
Fluxx oportunidade de retomada. Alta de juros trouxe ainda menos
competitividade.
Ratificar o desinvestimento integral. Case de sucesso nos EUA  Impacto na cota ja registrado em 2018
Homeshave gue ndo se mostrou viavel no Brasil.
Ratificar o desinvestimento integral. Principal acionista, Atomico Impacto na cota ja registrado em 2018
(fundo europeu) saiu do Brasil no mesmo ano. Empresa ainda
BebeStore estava gerando em prejuizos.
Recomendacao pela baixa total do ativo. Grupo abril entra em Impacto na cota ja registrado em 2022
G uiato recuperacao judicial. Pandemia cessa qualquer nova
oportunidade de retomada.
Ratificar o desinvestimento integral. Iniciativa compunha Impacto na cota ja registrado em 2019
La gap estratégia de expansdo do Qbazar.
Ratificar o desinvestimento integral. Pandemia cessa qualquer  Impacto na cota ja registrado em 2022
Qbaza r nova oportunidade de retomada ap6s fechamento de lojas, queda
de consumo etc.
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ESTRATEGIA DE SAIDA
L a q u S 252022 [ 152023 | 252023 | 152024 | 252024 | 1S 2025 | 252025 | 152026 | 252026 KEI.L CREATING

THE FUTURE.

Principais “gatilhos” de valorizacao e aumento de liquidez do ativo

Gatilho Status Atual Objetivo Como
. Desafio a partir de 2023 é apresentar _ _ _
_ Empresa atingiu recorde de faturamento _ _ _ Usar Nota Comercial como produto para quebrar barreiras aos atuais
Receita L - crescimento de receita validando modelo
historico com R$ 22 milhdes em 2022. L concorrentes.
da depositaria.
Plataforma tem varios desafios para se , . .
. Investimentos adicionais serdo , . ,
Tecnologia tornar um marketplace completo para L Rodada interna de R$ smilhdes realizada em setembro de 2022.
necessarios.
emissores e investidores.
Empresa precisara de caixa para competir , . ., , -
_ P p . P P Buscar investidor estratégico e/ou Rodada ja em andamento, coordenada pela IGC (assessoria de fusdo e
Investimentos com os principais atores do mercado (B3, L L . _ ,
Cerc, CSD etc.) capitalista para dar folego a cia. aquisi¢do). Oportunidade para saida para o fundo W37.
er, etc.

POTENCIAIS COMPRADORES

Empresas concorrentes como B3 e outras infraestruturas de mercado nacionais (Cerc, CSD, CRDC, Vortx,
Certa etc.). Operadores internacionais com inten¢oes de operar no Brasil.
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ESTRATEGIA DE SAIDA

252022 | 152023

2S5 2023

1S5 2024 | 252024

Principais “gatilhos” de valorizacao e aumento de liquidez do ativo

Gatilho

Status Atual

Empresa atingiu recorde de faturamento

Objetivo

Desafio a partir de 2023 é apresentar

1S 2025

INNOVATION
CREATING
THE FUTURE.

25 2025 | 152026

KP
2S5 2026 TL

Como

Crescer numero de lojas-conceito e ampliar contratos com as principais marcas

Receita o o crescimento de receita validando modelo ,
historico com R$ 8,5 milhdes em 2022. . . do pais.
de negdcio omnichannel.
Empresa continua com resultados Identificar as linhas de custos e despesas _ .. _ _ _ .
_ . _ . . |Projeto de gestdo interno, a partir do planejamento de 2023, para identificar KPIs
Breakeven negativo na geracdo de caixa suportando |que podem trazer o equilibrio na geracao i o _ _
, , . , que irdo trazer equilibrio financeiro pra cia.
crescimento. de caixa sem abrir mdo de crescimento
Melhor usabilidade para o B2C (melhorar _ _ _ .
_ Plataforma robusta e completa para - _ , - Investimento marginal em tecnologia para manter aprimoramento da
Tecnologia conversdo) e garantir mais gestdo sobre

gestao de b2c e b2b.

novas lojas, novos contratos de marcas.

plataforma sem prejudicar equilibrio econémico-financeiro da cia.

Saida do Fundo W7

Rodada ja em andamento, coordenada
pela Acorn (assessoria de fusao e
aquisi¢ao).

POTENCIAIS COMPRADORES

Empresas nacionais no setor de varejo (shoppings, plataformas de e-commerce), empresas com
solucdes completas de tecnologia e logistica (full service provider), empresas donas de marcas
importantes na vertical de moda (economia circular, consumo consciente, ESG)
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ZARPO

ESTRATEGIA DE SAIDA

252022 | 152023

2S5 2023

252024

1S5 2024

Principais “gatilhos” de valorizacao e aumento de liquidez do ativo

1S 2025

INNOVATION
CREATING
THE FUTURE.

KP

252025 | 152026 | 252026

TL

Gatilho Status Atual Objetivo Como
. L Desafio a partir de 2023 é apresentar
Empresa atingiu mesmos niveis de , , _ , _ _ _ ,
) o ] crescimento de receita validando modelo |Manter ritmo de crescimento do canal B2C (site Zarpo) e ampliar base de clientes
Receita faturamento historico de 2019, pre- .. .
andemia de negdcio de OTA (onlilne travel agency)|do zarpo connect (traveltech).
P ' e Traveltech (tecnologia B2B em viagens).
Empresa continua com resultados Identificar as linhas de custos e despesas _ . _ _ _ .
_ - _ . . |Projeto de gestdo interno, a partir do planejamento de 2023, para identificar KPIs
Breakeven negativo na geracao de caixa suportando |que podem trazer o equilibrio na geracao

crescimento.

de caixa sem abrir mao de crescimento

que irdo trazer equilibrio financeiro pra cia.

Investimentos

Em paralelo a busca de equilibrio na
geracao de caixa buscar rodada de
captagao com novos investidores
(capitalistas ou estratégicos).

Conversas ja iniciadas em outubro de 2022. Saida do fundo diretamente
relacionada a este evento.

Saida Fundo W7y

Rodada ja em andamento, coordenada
pelo Banco Master e pela Cedro Capital.

Oportunidade para saida para o fundo W7.

POTENCIAIS COMPRADORES

Empresas nacionais no setor de varejo (plataformas de e-commerce), empresas com solu¢des completas de
tecnologia e logistica (full service provider), empresas do setor de viagens (CVC, Decolar, 123milhas etc.)

[ S

~
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ESTRATEGIA DE SAIDA

INNOVATION

252022 | 152023 | 252023 | 152024 | 252024 | 1S 2025 | 252025 | 152026 | 25 2026 KR CREATING
TL THE FUTURE.

Principais “gatilhos” de valorizacao e aumento de liquidez do ativo

Gatilho

Receita

Status Atual

Empresa atingiu recorde de faturamento
historico com R$ 8,5 milhdes em 2022.

Objetivo

Manter crescimento de receita em novos
contratos e ampliar oferta de produtos
(APIs e financeiro)

Como

Acelerar ritmo comercial apds elei¢des nacionais. Ampliar conexao tecnoldgica
com outras cias e produtos. Oferecer solucdo financeira a base de clientes

Investimentos

Empresa ainda precisa de investimentos
em tecnologia e capital de giro para
suportar crescimento.

Concluir rodada de captagdo com novos
investidores.

Rodada ja em andamento desde outubro de 2022. Expectativa de encerramento
em janeiro de 2023. Saida do fundo diretamente relacionada a este evento.

POTENCIAIS COMPRADORES

Empresas nacionais e internacionais no setor de tecnologia e software que atendam contas de governo
(Softplan, Microsoft, Oracle, Tovts, Sonda etc.)
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Fundo Venture Brasil Central - Overview

Historico W7 Holding

» Capital Comprometido = R$ 12.000.000

* FIP W7 tem 15% do FIP Venture Brasil Central

* Total Integralizado = R$ 9.202.910

* Eventuais novos aportes virao da venda do
proprio portfolio do fundo VBC

ESTRATEGIA DE SAIDA

252022 | 152023

Portifélio Atual com 15 empresas

Cloud Computing

configr

TravelTech

onfly@

Martechs

A NVOI>

Varejo

Q

Price Survey

Energia

c\'D
W‘)
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portal de
- COMPRAS
PUBLICAS

Data

&9 ..
=" ) Xvision
") tecnologla

Industria

¥
SVATECH

smart video analytics

Logistica e Transporte

Z\Everlog

252023 | 152024 | 252024 | 1S 2025 | 25 2025

Cybersecurity
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RH Teck
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81 poli
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https://nucont.com/
https://www.portaldecompraspublicas.com.br/
https://mereo.com/
https://www.nvoip.com.br/
https://configr.com/
http://www.xodoapp.com/
https://apura.com.br/
https://www.xvisiontecnologia.com.br/
https://datapolicy.co/
https://www.onfly.com.br/
https://everlogbrasil.com.br/
https://polichat.com.br/
https://www.pricesurvey.io/
https://site.svatech.com.br/
https://solarview.com.br/

RESUMO - Itens para Deliberacao

KP

* Plano de desinvestimento para as investidas do FIP W7 e FIP VBC

* Novos recursos a serem recebidos pelo Fundo serao destinados ao pagamento de encargos pendentes e
sera realizada uma reserva para despesas futuras

* Conversao das Taxas de Administragao, Custodia e Gestao em valores fixos, nos termos abaixo:

Encargos do Fundo - RS mil até 2022* 2024 2025 2026
) ) Todo o valor que

Taxa Administracao / Gestao / Custddia 2.093 1.814 1.814 1.814

CVM / Anbima - 30 30 30 ‘ sup,ere-nr R_S 19 MM,
Auditoria 5 30 30 30 sera distribuido aos
Laudo de Avaliacdo - 40 40 40 cotistas

Advogados - 50 50 50

Total 2.098 1.964 1.964 1.964

(*) Valores pendentes

MATERIAL CONFIDENCIAL — PARA USO EXCLUSIVO DOS COTISTAS DO FIP W7
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ACOMPANHAMENTO FINANCEIRO

KP INNOVATION
CREATING

Receitas 2022 vs 2021 TL

THE FUTURE
ANO CORRENTE MES
Ano Anterior ACUM. Real ACUM. Desvio
15,75 Mi 26,12 Mi 65,8%

® Realizado Ano Anterior @ Realizado Ano Anterior Acumulado Realizado Acumulado
6 Mi 30 Mi
4 Mi 20 Mi
2 Mi 10 Mi
o Mi o Mi

janeiro  fevereiro margo abril maio junho julho agosto  setembro  outubro novembro dezembro

Nota: ndo considera Q!'Bazar, Guiato, Fluxx e unidade de consultoria da Laqus. Empresas em processo de desinvestimento. s



https://app.powerbi.com/groups/me/reports/ae1007e1-e1cb-48a1-9b6f-ac5ac1ffe6a0/?pbi_source=PowerPoint

ACOMPANHAMENTO FINANCEIRO

INNOVATION
CREATING
THE FUTURE

Receitas 2022 vs 2021

ANO CORRENTE

MES

® Realizado Ano Anterior Acum. @ Realizado Acum. - @-% AA
14 Mi 13,3 Mi
567,1%
12 Mi

10 Mi

8 Mi

5,8 Mi

6 Mi

4,1 Mi

4 Mi

2,9 Mi

2 Mi
0,6 Mi

o Mi
ZARPO LAQUS COLAB DRESS&GO



https://app.powerbi.com/groups/me/reports/ae1007e1-e1cb-48a1-9b6f-ac5ac1ffe6a0/?pbi_source=PowerPoint

ACOMPANHAMENTO FINANCEIRO

Receitas 2022 vs Or¢ado

KP INN(?VJ‘.TI-ON
THE FUTURE

ANO CORRENTE MES

® Realizado Acum. @ Orcado Acum.
15,3 Mi
15 Mi
10 Mi
6,8 Mi
5,8 Mi 5,6 Mi
5Mi - ] )
o Mi
ZARPO LAQUS DRESS&GO COLAB



https://app.powerbi.com/groups/me/reports/ae1007e1-e1cb-48a1-9b6f-ac5ac1ffe6a0/?pbi_source=PowerPoint

! Investimento: |
! CO'ﬂb | 2014 |

COLAB

Colab é uma rede social que liga o cidadado ao governo. Ela auxilia as entidades publicas a se tornarem
mais eficientes e responsivas as demandas da sociedade com a ajuda de cidadaos colaborativos.

Contexto

A zeladoria publica compreende todos os servigos de gerenciamento,
avaliacdo e realizacdo do necessario para bem administrar uma cidade e os
interesses sociais. Um processo de zeladoria com falhas pode levar ao
desperdicio de dinheiro publico, lentiddo ao atendimento da populacéo e o
agravamento de problemas no funcionamento dos servigos aos cidadaos.

Problema

A gestao de um municipio é uma atividade
complexa, que exige atencdo dos
gestores para milhares de questées que
impactam diretamente o bem estar da
sociedade em seu dia-a-dia.

No entanto, ndo é possivel que o gestor
publico esteja em todos lugares ao
mesmo tempo para identificar todos os
problemas, assim a populagéo surge
como peca fundamental do processo de
zeladoria e a tecnologia € um meio para
facilitar essa interac&o.

Solucao

Através do app Colab, que tem uma interface amigavel e gamificada, o
cidadao pode reportar problemas da sua cidade, participar de missées e se
envolver mais com questdes do municipio. Ao gestor publico, a Colab oferece
um software de gestdo das demandas e de relacionamento com o cidadéo,
onde existem varias funcionalidades, desde um workflow de encaminhamento
de demandas entre as secretarias, até criacdo de dashboards para analisar
os principais problemas reportados através de taggeamento de sentimentos
ou tipo de demanda.

Diferenciais & Estagio

R Lider no mercado brasileiro de acesso a cidadania
& Mais de 600 mil cidadaos colaborando

A’: Reconhecida como solugao de referéncia em zeladoria publica por
\ entidades globais (BID, WSA, Newcities e ONU)

@ Solucdo completa para a gestdo de relacionamento com o cidadao


https://app.powerbi.com/groups/me/reports/ae1007e1-e1cb-48a1-9b6f-ac5ac1ffe6a0/?pbi_source=PowerPoint

KEY PERFORMANCE INDICATORS

Receita Bruta YTD 2022
(Milhares de Rs) 4.011 Mil
602 Mil
. Mil i
Mil s30Mil 448 Mil ss3mil - <o
409 Mi
) ) I I I I
janeiro  fevereiro  margo abril maio junho julho agosto  setembro

KP [
CO'ab THE FUTURE

Lucro Liquido YTD 2022
(Milhares de Rs) -2.880 Miil
-76 Mil
-134 Mil
-3 Mil -266 Mil
354 Mil -325 Mil
-428 Mil
42800 6o Mil
-601 Mil
janeiro  fevereiro  margo abril maio junho julho agosto  setembro

Usuarios Colab
(Milhares)

682 Mil 703 Mil

633 Mil 652 Mil 663 Mil
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https://app.powerbi.com/groups/me/reports/ae1007e1-e1cb-48a1-9b6f-ac5ac1ffe6a0/?pbi_source=PowerPoint

ZA R P O ZARPO KB Izrgqtzstimento:

A Zarpo é uma agéncia de viagens online, lider no mercado premium no Brasil. Sua parceria com os melhores e mais renomados
hotéis no mundo lhe permite oferecer um alto padrao de hospedagem, tarifas exclusivas e datas flexiveis.

Contexto Solucao
A zeladoria pUblica compreende todos os servicos de gerenciamento, A solugdo da Zarpo visa oferecer as melhores experiéncias aos seus clientes.
avaliago e realizagdo do necessario para bem administrar uma cidade e os Trabalhando sobre trés pilares - pregos competitivos, curadoria criteriosa de
interesses sociais. Um processo de zeladoria com falhas pode levar ao hotéis e atendimento excepcional.

desperdicio de dinheiro publico, lentiddo ao atendimento da populacéo e o
agravamento de problemas no funcionamento dos servicos aos cidadaos.

Diferenciais & Estagio

Problema

A Zarpo atua no segmento premium do mercado de Turismo, em que 0s
clientes sdo demandantes de servicos exclusivos e de alta qualidade, que no

Brasil ainda € pouco explorado pelas agéncias de viagens. A Zarpo consegue descontos exclusivos de 20% a 50% através de

Amplo portfélio de hotéis de alta qualidade no Brasil e no exterior
- negociagdes diretas com os hotéis e resorts mais desejados

ZARPO Destinos Dicas de Viagem

Atendimento premium, com suporte 24h por dia, 7 dias da semana
via telefone, chat e e-mail

b~

A Zarpo possui cerca de 7 milhdes de membros cadastrados em
sua plataforma

%

Enotel Porto de Galinhas

Porto de Galinhas, PE >


https://app.powerbi.com/groups/me/reports/ae1007e1-e1cb-48a1-9b6f-ac5ac1ffe6a0/?pbi_source=PowerPoint

KEY PERFORMANCE INDICATORS

GMV Mensal YTD 2022
(Milhoes de Rs) 86,74 Mi
Mi
‘ ) 13,12 Mi o
10,5 Mi 10,1 Mi I 9,6 Mi 9.4 Mi oo

janeiro fevereiro mar¢o abril maio junho julho agosto

ZARPO) ke [y

THE FUTURE

Total Sales/Offers
(NUmero)

3,9 3,8

jan-2022 fev-2022 mar-2022 abr-2022 mai-2022 jun-2022 jul-2022 ago-2022

Receita Mensal e Comissao YTD 2022
(Milhoes de Rs e em %) 14,60 Mi
® Receita @ Comissdo
' 40%
3,0 Mi 3,0 Mi
28,6% 1,7 Mi 1,7 Mi .
13 Mi 133% 1,5 Mi 1.3 Mi 20%
17,4%
13,2% ' 15,7% 14,6%
8,2%
janeiro  fevereiro margo abril maio junho julho agosto
Total Sales/Offers
(Milhares de Rs)
Mil
20,5 Mil
19,9 Mil
H,0 Mil

17,8 Mil

jan-2022 fev-2022 mar-2022 abr-2022 mai-2022 jun-2022 jul-2022 ago-2022



https://app.powerbi.com/groups/me/reports/ae1007e1-e1cb-48a1-9b6f-ac5ac1ffe6a0/?pbi_source=PowerPoint

DRESS&GO

Investimento:
DRESS&BU | 2014

,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,

Plataforma omnichannel pioneira no aluguel e revenda de roupas no Brasil

Contexto

Num movimento cada vez mais forte, uma tendéncia do varejo em todo mundo
s&o os modelos de aluguel (Rent) e Resale (venda de pecas usadas). Inspirado
pelo consumo consciente, estes modelos vem atraindo a ateng¢éo de diversas
marcas que visam conciliar as vendas com a sustentabilidade.

Problema

Solucao

A plataforma da D&G da acesso a roupas de grandes estilistas por valores
bem inferiores aos valores praticados no mercado, além de possibilitar que
suas clientes comprem, vendam ou aluguem roupas usadas em bom estado
de conservacao de forma facilitada.

Vontade das pessoas em consumir
produtos de boa qualidade, mas muitas
vezes inacessiveis, como pecas de
luxo.

Exigéncia do mercado por um varejo
mais ecoldgico, que busca formas
criativas de reduzir o desperdicio de
pecas e objetos que, mesmo usados,
ainda podem ser reaproveitados e ter
sua garantia de qualidade estendida por

Diferenciais & Estagio

Marcas tem resultado amplificado: o potencial de ganho com o
aluguel € 3x maior do que com a venda. O produto gira em média
30x e em poucos aluguéis o valor do ativo & pago

[

Plataforma de aluguel de roupas com gestdo do workflow
desenvolvido internamente, baseado nos problemas reais e
particulares desse tipo de operacao

's‘ Dominio da logistica reversa e operacdo do aluguel em todo o
&J Brasil, dacoleta a lavagem

Economia circular: o modelo de aluguel ja gerou mais de R$ 50MM
= de economia por ano para as clientes. E as clientes podem
compartilhar seu closet, gerando renda fixa sem se preocupar com
a operacao


https://app.powerbi.com/groups/me/reports/ae1007e1-e1cb-48a1-9b6f-ac5ac1ffe6a0/?pbi_source=PowerPoint

KEY PERFORMANCE INDICATORS

Receita Rental YTD 2022
(Em Rs$ milhares) 3.234 Mil
; 521 Mil Mil
504 Mil 515 Mi i o

412 Mil
357 Mil

janeiro fevereiro margo abril maio junho julho

INNOVATION
CREATING
THE FUTURE

DRESS & GO

Receita Re-Sale YTD 2022
(Em Rs milhares) 851 Mil
255 Mil 146 Mil

115 Mil

101 Mil

91 Mil

I - )

janeiro fevereiro margo abril maio junho julho

Volume comercializado
(Em unidades)

@ Pecas vendidas (Re-sale) @ Precas Locadas (Rental)

1490 1504

1389 1430
1214 \
1059
—— 866 1252
986 987 \559
janeiro fevereiro mar¢o abril maio junho julho

Ticket Medio
(Em Rs)

@ Ticket Re-sale @ Ticket Rental

/\ 453 448 /
483 484
453 452
432
340

janeiro fevereiro margo abril maio junho julho



https://app.powerbi.com/groups/me/reports/ae1007e1-e1cb-48a1-9b6f-ac5ac1ffe6a0/?pbi_source=PowerPoint

LAQUS

P Investimento:
la q us | 2021

As solucdes da Laqus visam dinamizar a economia, tornando as decisdes mais faceis, rapidas e seguras,
trazendo eficiéncia na gestao de tesouraria e de operagoées financeiras.

Contexto

O mercado brasileiro de emissao de titulos e CD é grande e esta em
crescimento, sendo atualmente monopolizado pela B3. A oferta de valor
entregue para emissores e investidores é fraca, sobretudo em aspectos de
transparéncia e servigos agregados (os custos pos-emissao também estao
entre os mais altos do mundo).

Problema

A estrutura do mercado de capitais brasileiro € monopolista e tem foco no
intermediario (B3), com baixo nivel de qualidade e informacao para os demais
atores (emissores e investidores).

Solucgao

Plataforma de gestdo de tesouraria que atualmente administra mais de R$
310 bilhdes em ativos de divida. Em 2021, a Laqus tornou-se uma central
depositaria e comegou também atacar o mercado monopolizado pela B3,
porém ela visa oferecer servigos adicionais para dar mais transparéncia e
eficiéncia de gestdo aos emissores e investidores.

Diferenciais & Estagio

~s Amplo conhecimento no mercado, especialmente de CRA (porta de
'@' entrada), onde a empresa ja faz a gestao de 45% dos titulos do
- Brasil

Plataforma de gestao de tesouraria com cerca de 50 grandes
@i clientes e excelente reputacédo (empresas de capital aberto, que
fazem emissdes)

As principais securitizadoras do mercado ja sao parceiras ou

w clientes

Foi a primeira empresa a conseguir a autorizacdo da CVM para
competir com a B3 como Central Depositaria, processo que leva
no minimo 24 meses



https://app.powerbi.com/groups/me/reports/ae1007e1-e1cb-48a1-9b6f-ac5ac1ffe6a0/?pbi_source=PowerPoint

KEY PERFORMANCE INDICATORS

INNOVATION
CREATING
THE FUTURE

Clientes usando a plataforma Laqus
(NUmero)
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48 48 48 48 48
48
47
47
46
set-2021 out-2021 nov-2021 dez-2021 jan-2022 fev-2022 mar-2022 abr-2022 mai-2022 jun-2022
Receita Laqus YTD 2022 Receita - M2M Consultoria YTD 2022
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Crescimento combinado de receita das empresas do Portfolio

= O grafico ao lado apresenta a soma das receitas brutas combinadas
das 14 empresas investidas que compde o portfélio do FIP VBC nos
ultimos 24 meses.

Receita combinada das 14 investidas
(RS mil)

-
———
-
e ———
— -
—— -

Verifica-se que a receita bruta combinada das empresas do portfélio
apresentou um crescimento anual composto médio (CAGR) de 63,6%
desde o0 2T20 (ultimos 2 anos)

21.244

2T20 3T20 4T20 1121 2T21 47121
Receita proporcional a participacdo do Fundo >
®RSmi) aee=mT T

= O grafico ao lado apresenta a receita bruta total proporcional com a
participacdao do Fundo em cada empresa investida.

= O crescimento anual composto médio (CAGR) da receita bruta
proporcional foi de 61,9% desde o 2T20.

= Mesmo com os efeitos da pandemia de COVID-19 em 2020 e 2021, o
portifélio do FIP VBC mostrou crescimento de forma agregada.

2720 3720 4120 1121 2121 3721 4721 1122 2722

Grdfico com receita combinada das 14 empresas do portfélio.
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Visao geral do portifélio

= 0O quadro abaixo resume a analise de posicionamento das empresas em termos de tamanho e ritmo de crescimento.

onfly@

- portal de
Q A/NVOI COMPRAS
PUBLICAS

3 \odc s
s (APP) i O
3 e riceSurvey 0 QPU[Q
S~ -
o
E’ Dt configh ’ polichat
g A Everlog' N M=R=0

> ) Xvision

i SVAIEcH

< 1mm/ano 1 a 6mm/ano >6 mm/ano

Tamanho/Porte (Receita Anual)

As empresas Portal de Compras Publicas, Onfly, NVOIP, Apura e
Mereo e Polichat estdo apresentando os melhores desempenho de
crescimento de clientes e receita, de forma consistente

Price Survey e Datapolicy possuem crescimento relativo importante,
mas com operacgdes ainda relativamente pequenas, precisam
consolidar a continuidade do crescimento.

SVA Tech também vem apresentando crescimento nos seus projetos
consultivos e no MRR, e precisa ampliar a ado¢ao em escala de sua
solucao de segurancga.

Configr vem mantendo crescimento consistente nos ultimos
trimestres, porém em ritmo pressionado por um mercado cada vez
mais competitivo.

Xodd estd apresentando sinais de recuperacao dos negdcios, ainda
em ritmo baixo e com concentragao de clientes.

Nucont apresentou sinais de melhoria e retomada de crescimento
neste ultimo ciclo, ainda com o desafio de desenvolver um ritmo
mais escalavel.

Everlog e XVision, empresas em estagio mais inicial com desafios de
organizacao e processos para melhorar a eficiéncia de venda e
entrega.
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Q Qpura

A Empresa Principais indicadores

* Nascida em Brasilia e com escritorio em Sao Paulo, a Apura desenvolveu
uma plataforma Unica no Brasil para monitoramento de ameacas

cibernéticas em fontes abertas (OSINT — Open Source Intelligence) (Q‘O’Qﬁ = :
= Seu produto, o BTT, faz a investigacao através de robds em fontes ﬁiﬁ?ﬁ 1_%
abertas (internet, deeplyveb, redes sociais, etc.) para identificar potenciais +60 +600 +8 milhées
ameagas contra seus clientes. Clientes Fontes de Dados Eventos analisados
= A empresa entrega ainda servicos de forense digital para Corporacoes. (Corporate) por dia

= Referéncia em CyberSeguranca no Brasil, a Apura € a Unica empresa
brasileira que contribui para o relatdrio Verizon Data Breach
Investigations Report.

Vantagens Competitivas e Proposta de Valor

o Produto e tecnologia proprietaria diferenciados no mercado.
Tendéncias

Plataforma proprietaria, tecnologia, algoritmos e metodologias

= Aumento crescente de ameagas desenvolvidos internamente.

e ataques cibernéticos. = O socio fundador da Apura, Sandro Suffert, é personagem
= Corporacdes sofrendo cada vez conhecido no setor de sequranga digital, palestrante frequente em
conferéncias nacionais e internacionais (ICCyber, CNASI, SECGoy,
Underground Economy/Interpol, entre muitos outros) e membro de
ataques e vazamentos de dados. diferentes comités de sequranga (ABNT, CB21/ CE27, do Comité de
Crimes de Alta Tecnologia da OAB/SP, etc.)

mais com perdas decorrentes de

* Demanda crescente por solu¢des

preventivas.

» Solucdo SaaS, facil implantagao
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Ol configr @ cloudez

A Empresa Principais indicadores

* Empresa de Brasilia/DF, desenvolveu uma plataforma SaaS de
automacao de configuragdo, monitoramento e otimizag¢ao de servidores

em Cloud em ambiente multi-cloud. C) %ﬂ- QQ@
) ] ]

* Automacao para mais de 50 aplicagdes automatizadas

+3.600 +500 +50
= Solucdo one-stop-shop e asset-light, através de plataforma de Cloud Servers Parceiros/Revendas Funcionarios
Ativos

hospedagem multi-cloud proprietaria, seqgura e 100% automatizada para
eliminar a necessidade de conhecimento técnico e ajudar as PMEs a
configurar e gerenciar suas infraestruturas em Cloud.

* Modelos de negdcios B2B (marca Configr) e B2B2B, solu¢cao White-Label,
comercializada através da rede de parceiros (marca Cloudez).

Vantagens Competitivas e Proposta de Valor

o Mercado computacdo em nuvem em grande expansao
Tendéncias

Alta escalabilidade, decorrente do alto grau de automatizacao dos

I " Migracdo de sites e aplicacSes processos — desde a venda até o gerenciamento dos servicos.
para solugdes em Cloud. * Solucao asset light, nao demanda investimentos em ativos.
" Necessidade de automagéo e = Equipe com larga experiéncia em gestao de infraestrutura de
simplificacdo de servicos em datacenters
Cloud para PMEs. = Solugao comprovada, mais de 20.000 servidores configurados
desde 2018.

= Webdesigners e agéncias se . . A L
g g * Adocao de Cloud no mercado PM3 exige competéncias técnicas que

tornando provedores da as empresas nao possuem, atendidos pela automacgao da Configr.

infraestrutura.
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https://configr.com/
https://cloudez.io/br

Dota

A Empresa

Com sede em Brasilia, a Datapolicy desenvolveu uma plataforma de

inteligéncia regulatdria voltada para monitoramento de projetos de lei e Q00
decretos dos trés poderes, agéncias requladoras e 6rgaos de controle. f‘&/{{\?

A solucao permite as empresas avaliar os impactos da reqgulagdo em seus
negdcios e desenvolver suas estratégias de Relagdes Governamentais. +70
Plataforma monitora projetos de lei, normas e atos do legislativo e (cogpl)lgp;geges

. . . .. . 7 ’ ~ I/
executivo federais, estaduais e municipais, além orgaos reguladores. associacoes,

- . o assessorias
Solugao voltada para empresas de grande e médio porte, escritorios de )

assessoria Juridica e RelGov, associagoes e entidades setoriais.

regulamentacao e dados

demandam novos processos de

inteligéncia de dados para risco

regulatorio e politico

Principais indicadores

£

o=
=0
+180 +12 milhoes
Fontes de Dados Proposi¢oes e atos
(Federal, Estadual, do legislative e
Municipal) executivo

Vantagens Competitivas e Proposta de Valor

Modelo de negdcios SaaS e escalabilidade da solugao.

Tendéncias/Growth = Pioneirismo da Datapolicy no segmento de plataformas de risco
= Volume crescente de IegisI?tivo e ’regulatério. Suf‘:\ solugao de Bi,g Data Analytics de
decisdes politicas e regulatorias no Brasil € inovadora no mercado.

= Volume de fontes e dados coletados, processados e analisados.

_ _ = Tema é relevante nas corporag¢des e ainda ha pouca tecnologia
monitoramento de riscos empregada nas analises de riscos requlatorios e politicos.

= Empresas investindo em = Perfil do fundador, com experiéncia em temas de ciéncia politica e
analise de dados.
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https://datapolicy.co/

[\ Everlog

Principais indicadores

A Empresa

= AEverlog é uma "LogTech” que desenvolveu uma plataforma para
gestdo de fretes, que contempla um conjunto de funcionalidades E .
. ]

II|‘|

envolvendo desde a auditoria das faturas de frete até o

B

acompanhamento da entrega. 0~
= A solucao da Everlog e voltada para empresas embarcadoras que utilizam .
Sl gl ; tgd P P . +50 +R$ 5 MM + 20 mil
MUltipias transportadoras. Embarcadores Valor de Fretes Faturas auditadas
gerenciados por més por més

» Modelo de negocio B2B de licenciamento da plataforma, que pode ser
associado a servicos de outsourcing da gestao de fretes (BPO).

Vantagens Competitivas e Proposta de Valor

Modelo de negdcio Saas, escalavel.

Tendéncias/Growth : N ,
_ / Plataforma integrada de gestdo fim a fim de fretes, com foco na
= Crescimento do volume fretes auditoria e gestdo do faturamento e dos contratos de fretes.

Controle de pagamentos e monitoramento de entregas em tempo
real.

impulsionados por vendas online e

diversificacdo dos operadores

logisticos. Atuacao em diferentes segmentos e indUstrias.

Integragao com diferentes WMSs e ERPs.
» Demanda crescente por

tecnologias e inovagdes no

segmento logistico.

MATERIAL CONFIDENCIAL — PARA USO EXCLUSIVO DOS COTISTAS DO FIP VENTURE BRASIL CENTRAL


https://everlogbrasil.com.br/

2\

mereo = (v)vaipe

* A Mereo desenvolveu uma plataforma para gestao e desenvolvimento de

A Empresa

talentos e gestao de performance corporativa.

* Asolugao da Mereo permite que empresas tenham um
acompanhamento em tempo real do desempenho corporativo, das
diferentes unidades, departamentos, até o nivel da gestao de

competéncia individual.

» Plataforma implementa solu¢des para remuneracao variavel, gestao de
recompensas e capacitacao dos funcionarios.

= Com recente aquisi¢cao da Vaipe, a Mereo passou a oferecer ferramentas

de pesquisa, engajamento e gestao da cultura.

C |Arl1nCL

metrlcs = key E
measurement «5 <

tarTescy

m.x g . g%
KPI =
n.successE‘cW

KEY PERFORMANCE lNDlCATOR
== framework 12 “eard
organizationa
e §rcsou'<
g
— Q-

A

Tendéncias/Growth

* Novos modelo de gestao das
empresas, e modelos mais
dindmicos de gestdo de
desempenho, estdao demandando
solucdes tecnologicas integradas,
na estratégia, competéncias e

cultura.

Principais indicadores

e afe

+ 150 + 600 mil + 275 mil
Grandes e Médias Colaboradores das Avaliagoes de
empresas clientes empresas clientes desempenho

executadas por més

Vantagens Competitivas e Proposta de Valor

Plataforma Saa$, escalavel, que traz em suas metodologias as mais
consagradas técnicas de gestdo de estratégia, performance e
competéncias.

* Importancia estratégica da solu¢cdao da Mereo para os seus clientes,
que gera vinculo e longevidade para os contratos.

= Escopo amplo da plataforma, desde a gestdo de indicadores
estratégicos para performance corporativa até a metas individuais
para gestdao de competéncias e remuneragao variavel.

* Solugdo integrada com principais ferramentas de gestdo de
recursos humanos.
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https://mereo.com/

minds

DIGITAL

A Empresa Principais indicadores

» Fundada em Belo Horizonte, a Minds desenvolveu uma plataforma
proprietaria para prevencao de fraudes usando tecnologia de
autenticacao por biometria por voz. A

A
CEY = .||||||||||||||-

» Solugdo permite a identificacdo da pessoa em tempo real, nas ligagoes
telefonicas ou em chamadas offline enviadas por mensagens, correio de

hat +5 milhoes +R$ 300 milhoes +210 mil
voz ou whatsapp. de vozes conhecidas e analises anti-fraude Vozes de
» Plataforma voltada para bancos, instituicdes financeiras, varejistas, cadastradas pormes ﬁggﬂgg%ﬁ:

seguradoras e empresas que possuem maiores riscos de fraudes
financeiras.

» Solucao fornecida no modelo SaaS, com customizagdes para os clientes.

Vantagens Competitivas e Proposta de Valor

_ Solugdo proprietaria desenvolvida pela Empresa, validada em
Tendéncias/Growth operagdo ja ha mais de 3 anos no Banco BMG.

= Aumento crescente de fraudes Tecnologia fornecida por API, com interoperabilidade com sistemas

digitais demandando novas de atendimento e sistemas de supervisao.

solucdes anti-fraude. Extenso catalogo de vozes conhecidas e vozes de fraudadores.

» Biometria por voz sendo adotado
no mundo, ainda com pouca

penetracao no Brasil.
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https://minds.digital/

NNUONT

A Empresa

Sediada em Belo Horizonte, a Nucont € uma plataforma de tecnologia e
servicos para que os escritdrios de contabilidade entreguem servicos de
contabilidade consultiva para seus clientes.

Solucdo baseada em Plataforma Saa$, entrega aos contadores e
empresas painéis de resultados econémicos financeiros e indicadores de
desempenho.

Empresa referéncia no mercado com conteudo sobre Contabilidade
Consultiva (#CSC - Contabilidade sem Chatice)

Tendéncias/Growth
— = Mercado de contabilidade pouco

[ S—

= digital, com demandas por

4 Gestdo da Carteira

O Toutedemioes & O WO

- modernizacao de servigos.

» Pequenas e médias empresas
demandando solugoes de suporte a
gestdo financeira.

= Nucont se posiciona como fonte de

receita para contadores.

Principais indicadores

209 =
—~~ 000}
e elde
+500 +7.000 +40
Clientes Empresas Funcionarios
(escritorios de (CNPJs nos reports)

Contabilidade))

Vantagens Competitivas e Proposta de Valor

Modelo de negdcios SaaS e escalabilidade da solugao.

Contadores entregam servigos com mais valor agregado, maior
ticket médio (geragdo de receita para contadores).

Integracao com diferentes sistemas e formatos de dados contabeis,
para importacao de dados e geragao dos reports e painéis.

Socia Fundadora é reconhecida no mercado pela inovagao e
engajamento entre os contadores no Brasil inteiro.
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ANVOIP & mais &

A Empresa

» Fundada em Juiz de Fora, MG, a NVOIP entrega para empresas de médio
e pequeno porte uma plataforma digital de comunicagao unificada como
servico (UCaa$S — Unified Communication as a Service).

= Solucdo de PABX, URA, Mensagens texto, disponiveis em Cloud, que
permite a configuracao e gerenciamento da estrutura de telefonia e
comunicacao da empresa.

= A Plataforma é integrada a outros sistemas por APIs, permitindo a
interoperabilidade com outras plataformas de software, como CRM,
sistemas de atendimento e outros.

= Aquisicao recente da Mais Im voltada para complementar o produto com
maodulos de chat e mensagens.

|

(9 €0
JON
INSTANT @ WiIn APPU
MESSAGING

Tendéncias

* Demanda pela digitalizagao e

VIDEC
CONFERENC

mobilidade dos servigcos de

UNIFIED comunicagao.

COMMUNICATIONS » Tendéncias de infraestrutura

em Nuvem para PABX e

sistemas de atendimento.

Principais indicadores

202 ede
ﬁ/{‘}\ﬁ R i
+4.000 + 10 mil +50
Clientes terminais ativos Colaboradores

+ 6,3 milhoes de
lligagdes mensais

Vantagens Competitivas e Proposta de Valor

Plataforma integrada, em Cloud, de facil implantagdo e
gerenciamento.

Modelo de venda escalavel.

Implantagdo de infraestrutura “Capex Free” para cliente.

* Licenca propria de telecom (STFC), numeragao propria e
interconexao com diversas operadoras.

* Numeragao em todas as regides do Brasil.

= Operagao por API, clientes podem usar as diversas funcionalidades
da NVOIP de forma integrada em seus sistemas e portais de
atendimento.
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onfly@

A Empresa

Com sede em Belo Horizonte, a Onfly entrega para o mercado uma

plataforma para gestao fim a fim dos processos de viagens corporativas

das empresas.

A solucao da Onfly se propde a ser a disrupgao das agéncias de viagem
corporativas, com uma plataforma automatizada que permite uma
gestao descentralizada na empresa.

A solucao contempla desde a emissao de passagens, reserva de hotéis,
veiculos, passagens de 6nibus até a prestacao de contas, gestao de
despesas e cartao de viagem corporativo.

Tendéncias/Growth
= Retorno das viagens corporativas
pos pandemia.

= Empresas digitalizando seus

processos de viagens.

» Automacgao e digitalizagao da

Principais indicadores

ol@)e!
£ty =2 ade
+1.300 +R$ 20 MM +100

Empresas Clientes Valor de Viagens Funcionarios

emitidas por més

gestao de despesas nas empresas.

Vantagens Competitivas e Proposta de Valor

Modelo de negdcio Saa$ e escalabilidade da solucao.

Solucao integrada de OBT+TMC (Online Booking Travel e Travel
Management Company)

Plataforma integra a gestao de viagens e de despesas com os
processos de gestao financeira das empresas.

Conexao direta com os principais fornecedores, Cias Aéreas, redes
hoteleiras, locadoras, etc.

Acordos corporativos de tarifas viabilizados para pequenas e
médias empresas.
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487 poli

A Empresa Principais indicadores

A Poli viabiliza a digitalizacao do atendimento e vendas para pequenas e
médias empresas, especializada nos canais Whatsapp, Instagram e 000

Messenger e outros. Py
9 s o0
Integradora e revenda oficial do WABA (Whatsapp Business API) e um e

dos principais parceiros do Facebook voltados para PMEs.

, +1.100 +250 milhdes +4 milhoes
A solucao traz ainda funcionalidades para criagao de loja, catalogo de Clientes mensagens Clientes atendidos
produtos e servicos e venda para pequenos e médios comerciantes (PME) trocadas pelos CFL'el"_‘tes da
oli

através do seu produto Polipay.

Vantagens Competitivas e Proposta de Valor
Tendéncias/Growth

Modelo de negdcios SaaS e escalabilidade da solugao.

=D la digitalizaca .
emanda pela digitalizacdo do * Integracao com API oficial do WhatsApp Business, traz solu¢ao

atendimento e vendas em PMES. mais estavel para clientes.

* Mudancgas trazidas pela * Funcionalidades de automacgao de atendimento e integra¢des com

pandemia aceleraram o processo lojas virtuais em redes sociais, como Instagram.

de digitalizac3o. Digitalizagao traz mais leads e vendas para os clientes.

= Otimizacgao das equipes e melhoria na qualidade de servicos pelos
atendimentos gerenciados.

= Solugao integrada e revenda do

Whatsapp Business API.
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portal de

COMPRAS
PUBLICAS

A Empresa

E o maior portal privado de licita¢des publicas do Brasil, atendendo a
mais de 2.600 prefeituras e 6rgdos publicos no pais.

Lancado em 2016, e com sede em Brasilia/DF, o Portal de Compras
Publicas entrega uma plataforma de gestao de todas etapas que
envolvem o processo de licitagao e pregao eletronico, atendendo de um
lado os entes publicos que publicam processos licitatorios de compras e
de outro lado empresas que participam das licitagdes.

Para os 6rgaos publicos, a plataforma é gratuita.

Para as empresas fornecedoras, o acesso a plataforma ocorre mediante
pagamento de planos de acesso.

Drivers de Crescimento

Adocdo cada vez maior de pregoes

eletronicos no Brasil, por forca de lei.

Metts may —
agilidade
i (540 presencia)

* Modelo de negdcios sem custo para os
orgaos publicos.

» Efeito de rede com a escala de quantidade
de fornecedores e compradores.

* Programas de incentivos a pequenas e

Principais indicadores

=
b oo
: S
~ +2.600 Rs 8 bilhoes +120
Orgaos publicos de valor de editais Funcionarios
compradores publicados por

mes.

médias empresas vendendo para governos.

Vantagens Competitivas e Proposta de Valor
Plataforma SaaS$, de rapida implanta¢do para os 6rgaos
compradores.

Integracao com sistemas de controle e transparéncia dos orgaos.

Modelo de negdcios sem custo para os 6rgaos publicos, ndo onera
os precos das licitagdes.

Integracdo com sistemas de controle e transparéncia dos 6rgaos
publicos.

Geracao de vendas para os licitantes, através das ferramentas de
alertas e notificacdes sobre editais abertos.

Plataforma completa e atualizada sobre as leis e regulamentos.
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http://www.portaldecompraspublicas.com.br/

Q

Price Survey

A Empresa Principais indicadores

= Price Survey desenvolveu uma plataforma de pesquisa de precos em
pontos de venda do varejo e no e-commerce, que contempla um

conjunto de funcionalidades para fornecer aos clientes inteligéncia nos (‘Q,Q(Q\ @ QQ@
seus processos de precificagdo de produtos e servicos. ﬁiﬁ?ﬁ (A T
B} . . T e +50 +1.900 +30 mil
A solucao da Price Survey, enderecada para indUstrias de médio e grande Clientes realizando Cidades com Pricers j realizaram

porte, varejistas e distribuidores, permite que seus clientes monitorem pesquisas recorrentes pesquisas No més pesquisas
varias caracteristicas de produtos proprios ou de concorrentes,

especialmente seus pregos, em mercados fisicos e no e-commerce, além

de avaliar agoes de Trade Marketing

Vantagens Competitivas e Proposta de Valor

Capilaridade alcangada para pesquisa de precos, desde cidades do

Tendéncias/Growth interior até pesquisas internacionais.

" Ha crescente demanda por = Modelo de negdcio de pesquisadores autdénomos (“uberizados”)
inovacdes na obtencao, coleta e traz escalabilidade para a operagdao — economia compartilhada.
analises de dados de vendas e * Integragao de pesquisas entre varejo fisico e online, através da

captura de dados nos pontos de venda e nos portais de venda online
e marketplaces.

" Modelo de negocio de inteligéncia * Pesquisas de diferentes formatos, desde precos no varejo até
de precificacdo vem gerando obtencdo de proposta comerciais e verificacdo de pontos de venda.

pre¢os no varejo.

atratividade.
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https://www.pricesurvey.io/
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SOLAR

A Empresa Principais indicadores

* Fundada em 2013, a Solarview é uma das principais fornecedores de

tecnologia para gestao e monitoramento de plantas de geragao solar no oYale
Brasil. (-«/Q\,..\
AN

= A empresa projeta, desenvolve e comercializa medidores e coletores de
dados de energia em usinas de geragao distribuida, presente hoje em

i< d | instalacs , +9.000 +10 mil +110 mil
mats de 100 mil IN5talagoes o pals. Integradores usuarios Equipamentos Usinas Monitoradas
= Asolucdo é integrada com aplicativo e o Portal Solarview, que trazem do Portal Solarview produz|38rsaen\gend|dos no Portal Solarview

funcionalidades de monitoramento e gestao em tempo real da operacao
e funcionamento das usinas de energia.

Vantagens Competitivas e Proposta de Valor

Produto de coleta de dados e medicao de energia pioneiro no pais,

Tendéncias/Growth integrado com os diversos modelos de inversores e sistemas solares.

" Setor de Geragao Solarem = Solugdo comercializada de forma integrada no “kit solar”, vendido
crescimento acelerado no Brasil. pelas distribuidoras especializadas.

= Empresa vem formalizando * Solucao SaaS de monitoramento de usinas permite gestao em

. tempo real das operac¢des de geragao de energia.
convénio com bancos e _ . _
* Fonte de receita para integradores e parceiros, que usam a

financiadores da cadeia solar para plataforma para vender servicos para os proprietarios das usinas.

validacao das premissas de
insolacao dos projetos a serem

financiados.
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https://solarview.com.br/

SVAD?ECH

smart video analytics

A Empresa Principais indicadores

*= A SVA Tech desenvolveu uma tecnologia proprietaria, baseada em

inteligéncia artificial (deep learning) aplicado a Visao Computacional: |

. , : . . @)
analises sobre videos em tempo real vindos de multiplas cameras. @’Q\’{% _I:@);I_ @
» Asolucdo permite aprendizado na identificagdo de padrdes ou situacoes w L I -
que sao utilizadas nas mais diversas aplicacdes, desde alarme para 200 +7.000 100
seguranca, reconhecimento facial para controle de acesso, identificacao CIientessusando as Cémeraz-realizando Model_-flos de

de anomalias em producao industria, entre outros formas. tecnologia da SVA monotoramento por algoritimos Deep

: : . Visao Computacional
= Osistema pode ser fornecido como SaaS (Cloud) ou como aplicagoes P

embarcadas em equipamentos e nas instala¢des dos clientes.

Vantagens Competitivas e Proposta de Valor

* Tecnologia proprietaria e escalavel: o dominio integral sobre a

Tendéncias/Growth tecnologia tem gerado vantagens para a SVA Tech em embarcar

= Crescimento acelerado do uso suas solugoes de forma escalavel.
de I.A. nos mais diferentes * Integracao com hardware (cameras) de custo acessivel e
aproveitando a infraestrutura de cameras ja existentes nas
processos e mercados. empresas
" Evolucdo dos processadores = Posicionamento da SVA Tech como Fornecedor de Tecnologia para
viabilizando uso de video os integradores, empresas de engenharia e empresas de segurancga

: eletronica.
analytics em larga escala.
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https://site.svatech.com.br/

Yodoc

APP

A Empresa

A Xodo desenvolveu uma solugao de meio de pagamento para postos de
combustivel de forma integrada com as bombas de combustiveis de
postos credenciados em diversas cidades.

Os Clientes (empresas, frotistas, associacdes veiculares) podem contratar
combustiveis ou gerenciar programas de incentivos com seus
funcionarios e associados.

A Xodo permite que seus clientes fagcam a oferta de precos de
combustivel competitivos ou com descontos ou com subsidios.

Solucdo integrada permite clientes oferecerem pagamento por seus
aplicativos ou outros sistemas de atendimento

Tendéncias/Growth

= Demandas por tecnologias para
gestao de combustiveis como
insumo e beneficios.

= Digitaliza¢ao e integragao de
postos com meios de pagamentos
e sistemas de beneficios trazendo

inovagoes para o setor.

Principais indicadores

209
i R
W AT
+15 +1.000 +300 mil
Clientes Postos integrados na Veiculos nas frotas
(Localiza, empresas rede Xodo dos clientes

de rastreamento e
protecao veicular)

Vantagens Competitivas e Proposta de Valor

Solucgdo tecnoldgica integrada desde os meios de pagamento dos
clientes até as bombas de combustiveis da rede de postos
credenciada.

Integragdo com sistemas que permite a capilaridade para formacao
de rede de postos em todo o Brasil.

Fundador possui rede de postos e € membro de entidades e
associacoes do setor.

MATERIAL CONFIDENCIAL — PARA USO EXCLUSIVO DOS COTISTAS DO FIP VENTURE BRASIL CENTRAL


http://www.xodoapp.com/

tecnologia

@™ .
= ) Xvision
>0

A Empresa Principais indicadores

= AXvision desenvolve e comercializa uma plataforma de atendimento
Omnichannel, através de multiplos canais, como atendimento telefénico,

redes sociais, chatbots, Whatsapp e outros sistemas de mensagens, rQ‘,Q:Q\
aplicativos dos clientes, entre outros. ﬁiﬁ?ﬁ 'Q«Q@

= A plataforma Web e Mobile, chamada XPRO, combina CRM, +60 10 +15
Atendimento OmniChannel, gestao de experiéncia do Cliente (CEM- Clientes Canais de Colaboradores
Customer Experience Management) e possui chatbots para operacdes de Comunicacao
atendimentos e vendas. integrados

Vantagens Competitivas e Proposta de Valor

Tendéncias/Growth _ _ _ o ,
= Plataforma integra diferentes canais de comunicagao com clientes,

" Demanda crescente por agregando as funcionalidades de atendimento.
sistemas multicanais: = Solugdes White Label para clientes, em portais e aplicativos de
atendimento cada vez mais relacionamento integrados na plataforma da Xvision.
centralizado no cliente e = Solugoes especializadas para o setor de transporte rodoviario de

_ _ . passageiros.
diversidade de canais.

» Pequenas e médias empresas
demandando solugoes para

sua digitalizagao.
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https://www.xvisiontecnologia.com.br/
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